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РОЗВИТОК КООПЕРАЦІЇ ЯК ЧИННИК ПРИСКОРЕННЯ АДАПТАЦІЇ АГРАРНИХ ФОРМУВАНЬ: ЄВРОПЕЙСЬКИЙ ДОСВІД
Сучасні ринкові умови вимагають від аграрного сектору створити нову господарську модель, яка могла б успішно конкурувати з іншими ринковими структурами, та яка б прискорено адаптувалася до мінливих умов зовнішнього ринку. В результаті важливим фактором зазначеної адаптації та ефективної діяльності аграрних підприємств на зовнішньому ринку є розвиток сільськогосподарських кооперативів. 
Фундаментальне уявлення про кооперацію як можливість прискореної  адаптації аграрних формувань до умов зовнішнього ринку передбачає складність використання поняття «адаптація». В сучасній науці її розглядають і як процес (зміни, що відбуваються з об’єктом у новому середовищі) і механізм (пристосування до цих змін). Це доводить, що у науковому світі термін «адаптація», є досить розповсюджений та має складну і суперечливу еволюцію розвитку, а саме поняття є різнобічним та дискусійним. А кожне з досліджуваних визначень, імовірно, правильне, але тільки для якоїсь конкретної ситуації (виходу підприємства на зовнішній ринок, диверсифікації виробництва, удосконалення управлінської діяльності тощо).
Тому доцільним є вивчення зарубіжного досвіду розвитку коопераційних процесів в аграрному секторі, зокрема країн ЄС, як чинника прискорення адаптації аграрних формувань до умов зовнішнього ринку.
Світовий кооперативний досвід, частиною якого є українська кооперація, свідчить про те, що кооперація - це не лише тип виробництва чи форма господарювання, а економічно обумовлена ідеологія виживання та адаптації, перш за все сільськогосподарського виробника, в жорстких умовах зовнішнього ринку.
В Євросоюзі надають активну підтримку процесу кооперації, пропонують різні пільги. Основу допомоги кооперативам складає інвестиційна допомога, кошти для якої використовуються з фондів ЄС і бюджету країни, а також допомогу держави, яка надається тільки за рахунок коштів бюджету країни. Інвестиційна допомога призначена для розвитку і модернізації діяльності кооперативів, а державна допомога - на створення кооперативів і стимулювання їх початкової діяльності. 
В розвинених країнах ЄС кількість членів кооперативів складає до 40 % зайнятих в економіці. Кооперативи забезпечують зайнятість на місцях, знижують рівень міграції трудових ресурсів та територіальної концентрації капіталу через забезпечення необхідної освіти членам кооперативу, підвищення професійного рівня місцевих менеджерів, сприяння місцевому реінвестуванню.
Так наприклад у Франції функціонує 3500 сільськогосподарських кооперативи, що займаються переробно-збутовою діяльністю. До них треба додати 13300 кооперативів зі спільного використання техніки. У французьких сільськогосподарських кооперативах зайнято більше 520000 працівників. Кооперативний річний оборот становить у середньому 77-80 млрд євро. Значна частка кооперативного сектора Франції у виробництві харчової продукції забезпечує створення сприятливого конкурентного середовища, спонукає приватні переробні підприємства до покращення економічних відносин з фермерами. Через кооперативи зі спільного використання техніки (CUMA) фермерські господарства одержали доступ до високопродуктивних машин та можливості зменшувати індивідуальні витрати на закупівлю технічних засобів, залучати до виконання робіт професійних механізаторів і навіть вирішувати проблему почергових відпусток для членів фермерських господарств [2].
В якості кооперативних форм організації агробізнесу в Польщі стали ринкові організації фермерів – «групи с/г виробників», що представляють собою вертикально організовані добровільні організації, основною метою яких є, зокрема, адаптація сільськогосподарської продукції до ринкових умов, концентрація пропозиції та організація продажу на ринку сільськогосподарської продукції, виробленої фермерами, покращення ефективності господарювання ферм, охорона НПС шляхом застосування нових технологій виробництва тощо[3 с.45].
Досвід Польщі, дає підстави визначити, що основними перевагами об’єднання фермерів у кооперативи є наступні [1]: 
1) з’явилися можливості спільного інвестиційного кредитування розвитку виробництва та одержання фінансової допомоги як з державного бюджету, так і за програмами розвитку сільського господарства, що діють у рамках ЄС. Такі організації також мають можливість одержувати пільговий кредит на здійснення інвестицій у сільськогосподарське виробництво, переробку продукції, надання виробничих послуг; 
2) за рахунок об’єднання, а також існування переваг щодо закупівлі сировини та реалізації продукції зростає рівень дохідності виробництва, а одержаний при цьому прибуток розподіляється рівномірно між кожним учасником кооперативу; 
3) кооператив може отримати звільнення від податків або зниження податкової ставки на будівництво нових, а також реконструкцію діючих споруд, модернізацію матеріально-технічної бази, які використовуються в межах їхньої діяльності;
 4) з розвитком кооперативного законодавства зросла роль цих організаційних форм у розбудові сільських територій. Так, кооперативам надавалося право залучати до роботи у керуючі органи найманих працівників. Такі працівники наділялися контролюючими функціями щодо діяльності кооперативу як в економічній сфері, так і питань розвитку соціальної інфраструктури територій кооперативного об’єднання. 

В сільському господарстві Іспанії важливу роль відіграють кооперативи, які об’єднують в собі дрібних та середніх фермерів. Це пояснюється тим, що в країні багато середніх сільгоспвиробників, які самостійно не можуть вийти на зовнішній ринок. Вступ до кооперативу дозволяє їм отримувати високі прибутки, покращувати якість продукції та залучати інвестиції, здешевлювати переробку і уникати приватних посередників-перекупників, утримувати закупівельні ціни на належному рівні. 
В Іспанії налічується понад 4 тисячі сільськогосподарських кооперативів. У Конституції Іспанії передбачається, що публічні влади сприяють розвитку кооперативних об'єднань і визначають заходи, що полегшують доступ трудящих до власності на засоби виробництва. Кооперативний рух належить до компетенції автономних областей, де законодавчо і регулюється. Велика увага приділяється на місцях також правовому регулюванню належного пасовищного скотарства і забезпечення державою шляхів прогону худоби, інтенсивного парникового землеробства на південному сході Іспанії за допомогою сімейних господарств. Основними принципами законодавства про кооперативи в Іспанії є: свобода приєднання, демократичні засади управління, обмежені відсотки на капітал, розподіл прибутку залежно від реалізованих товарів і послуг, політична та релігійна нейтральність, розвиток кооперативних зв'язків. Деякі бачать передумову кооперативного руху в розвитку приватної власності на засоби виробництва [4, с,418].
Досвід Іспанії показує, що розвиток сільськогосподарських кооперативів значною мірою залежить від наявності обласних програм, спрямованих на їх підтримку та сприяння вдосконаленню законодавчого середовища, що регулює діяльність кооперативів. 

У більшості європейських країн, підприємства кооперативної форми власності, менш болісно пережили кризу, ніж підприємства, що належать інвесторам. Така здатність кооперативів швидко адаптуватися до мінливих умов вивела їх на новий рівень визнання. В результаті, і політики і громадські діячі тепер намагаються привернути більше уваги до активізації зацікавленості вітчизняних сільгосптоваровиробників до  таких підприємств. Також варто звернути увагу, на те, що в Європейському Союзі на об’єднання в кооператив держава надає виробникові 5 років, для завершення та узгодження всіх процедур спільної діяльності. У цей час вони мають право продавати поза межами своєї кооперативної організації не більше 50% власної продукції, і вже отримують певні преференції. По завершенні цього терміну фермери переходять на вищий рівень об’єднання. Вони отримують статус Організації виробників (ОВ), вищий рівень преференцій, дотацій, але не мають права жодного кілограму продукції продати поза цими межами збуту продукції.
Отже, застосування прикладів позитивного досвіду розвитку кооперації  європейських країн може бути особливо ефективною для адаптації аграрних формувань України в мінливих умовах зовнішнього ринку та на шляху стимулювання конкурентоспроможного аграрного сектору її економіки. Невеликі сільгосптоваровиробники мають зрозуміти, що, об’єднавшись у кооперативи, вони зможуть використовувати переваги у захисті себе на зовнішньому ринку від сильніших структур та запобігати вилученню доходів із сфери агропромислового виробництва до посередницьких структур. 
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