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ПУТИ  РАЗВИТИЯ ПРОМЫШЛЕННОГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА В РЕСПУБЛИКИ ТАДЖИКИСТАН
Некоторые  сложности  с  оценкой  обусловлены  особенностями  отчетности  промышленных предприятий.  Опыт  получения  оценок  эффективности  развития  промышленного предпринимательства  на  основе  реально  доступной  информации  указывает  на необходимость учета ряда дополнительных факторов:

-  необходимость  соответствия  системы  оценки  специфике  деятельности субъектов промышленного предпринимательства и предоставляемой ими отчетности;

- возможность измерения эффективности сектора в экономике региона. 

Нами предлагается система основных показателей, характеризующих состояние промышленного предпринимательства  региона, которая  состоит  из  4  групп  (интегральные, усредненные,  дифференциальные  и  удельные).  Подробнее  эта  система  описана  в статье  Татаркина  А.И.,  Романовой  О.А.,  Мезенцевой  Е.С.  (2010  г.). [1, с. 45]
 В  системе показателей  выделены показатели,  которые  могут  быть  рассчитаны  на  основе различных  источников данных:  официальной  статистики; бухгалтерской  отчетности промышленных предприятий; или из обоих источников.

Далее,  следует  оценить  эффективность  развития  и  вклад  промышленного производственного  бизнеса  в  экономику  региона  и  в  показатели  развития  промышленного предпринимательства  в  целом  (см.  табл.).  Под  производственным  бизнесом понимаются  предприятия,  относящиеся  к  виду  деятельности  «обрабатывающие производства».

Табл.1.  Основные  показатели  развития  промышленного  предпринимательства  в обрабатывающих производствах региона

	Группа

показателей
	Класс показателей

	
	Интегральные
	Усредненные
	Дифференциальные
	Удельные

	Показатели

масштаба развития промышленных

производственных

предприятий

(ПП обр.пр.)
	1. Количество 

ПП   в обрабатывающих  производствах

(ПП обр.пр.):
	
	
	Доля  количества 

ПП  в обрабатывающих 

производствах  в общем  кол-ве ПП региона

	
	2.  Суммарная 

выручка 

ПП обр.пр.    от реализации 

продукции, 

работ, услу
	Средняя 

выручка  ПП

обр.пр. 

 (в расчете  на одно 

предприятие)
	Распределение 

ПП  обр.пр.  по 

выручке
	Доля  ПП  обр.пр.  в 

общей выручке ПП

региона

	
	3.  Суммарная 

стоимость 

активов

ПП обр.пр
	Средняя 

стоимость 

активов 

ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП обр.пр.  по 

стоимости 

активов
	Доля  ПП обр.пр. в 

стоимости  активов 

ПП региона

	
	4.  Суммарная 

стоимость 

основных 

средств 

ПП обр.пр.
	Средняя 

стоимость 

основных 

средств 

ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП обр.пр.    по 

стоимости 

основных 

средств
	Доля ПП обр.пр.  в 

общей  стоимости 

основных  средств 

ПП региона

	Показатели

эффективно

сти

функционир

ования

промышленных

предприятий
	1.  Суммарная 

валовая 

прибыль  ПП

обр.пр.
	Средняя 

валовая 

прибыль  на  1 сомони  выручки 

ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

валовой 

прибыли  на  1 

сомони выручки
	Доля ПП обр.пр.  в 

валовой  прибыли 

ПП региона

	
	2.  Суммарная 

прибыль  от 

продаж 

ПП обр.пр.
	Средняя 

рентабельность  продаж 

ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

рентабельности 

продаж
	Доля ПП обр. пр.  в прибыли от продаж ПП региона

	
	3.  Суммарная 

налогооблагаем

ая  прибыль 

ПП обр.пр
	Средняя 

рентабельность  продукции 

ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

рентабельности 

продукции
	Доля  ПП обр.пр. в 

налогооблагаемой прибыли  ПП региона

	
	4.  Суммарная

чистая  прибыль

ПП обр.пр.
	Средняя 

рентабельность  активов  ПП обр.пр.
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

рентабельности 

активов
	Доля  ПП обр.пр. в 

чистой  прибыли 

ПП региона

	
	
	Средняя 

чистая 

прибыль  на  1 сомони  выручки 

ПП обр.пр
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

чистой  прибыли 

на  1  сомони 

выручки
	

	
	5.  Суммарные 

инвестиции 

ПП обр.пр.    в 

основной 

капитал
	Среднее 

отношение 

инвестиций  к основному 

капиталу
	Распределение 

ПП  обр.пр.   по 

величине 

отношения 

инвестиций  к 

основному 

капиталу
	Доля  ПП обр.пр. в 

объеме 

инвестиций  ПП

региона

	Показатели

вклада

промышленного

предприни

мательства  в социально-экономическое  развитие

региона
	1.  Суммарная 

численность 

работников 

ПП обр.пр.
	Средняя 

численность 

работников  ПП

обр.пр.
	
	Доля  занятых  на ПП  обр.пр.    в общей  занятости на ПП в регионе

	
	2.  Суммарный фонд 

заработной 

платы 

работников 

ПП обр.пр.
	Средняя зарплата 

работников 

ПП обр.пр.   (в расчете  на  1 работника)
	Распределение ПП  обр.пр.   по 

доле  фонда 

зарплаты  в 

выручке
	Доля  ПП обр.пр. в суммарном  фонде 

зарплаты  ПП

региона

	
	3.  Суммарный 

вклад 

ПП обр.пр.  в 

ВРП: ВРП ППобр.пр
	Средний  вклад ПП обр.пр.  в ВРП
	Распределение 

ПП обр.пр.  по 

вкладу в ВРП
	Доля  ПП обр.пр. в ВРП

	
	4.  Суммы 

налоговых 

платежей

ПП обр.пр.    в 

федеральный, 

региональный, 

местный 

бюджеты,  во 

внебюджетные 

фонды
	Средняя сумма 

налоговых 

платежей 

ПП обр.пр.    в бюджеты,  во внебюджетные фонды
	
	Доля ПП обр.пр.  в 

налоговых 

платежах  ПП

региона  в 

бюджеты,  во 

внебюджетные 

фонды


Указанные  показатели  можно  конкретизировать  для  отдельных  видов деятельности раздела обрабатывающих производств и для сравнения вклада малого и крупного бизнеса в тот или иной вид экономической деятельности.  

Для  повышения  эффективности  развития  промышленного  предпринимательства необходимо  выявление  приоритетных  направлений  развития  и  разработка соответствующих  мер  государственной  поддержки.  Актуальной  является  разработка методики  оценки  эффективности  деятельности  предприятий,  как  со  стороны  самих предприятий в целях формирования более эффективной политики развития, так и со стороны  областных  органов  власти  в  целях  отбора  приоритетных  предприятий  для оказания различных видов поддержки.

Активизация  региональной  промышленной  политики  возможна  на  основе дифференцированной  поддержки  в  соответствии  с  группами  классификации  промышленных предприятий  по  уровню  конкурентоспособности. За  счет  применения  такой  методики будет  возможно  проведение  качественного  анализа  деятельности  предприятия,  его сильных  и  слабых  сторон,  определение  рейтинга  предприятия  среди  других предприятий  региона,  что  позволит  повысить  эффективность  управления  развитием промышленных предприятий  и  предложить  эффективную  политику  их  государственной поддержки. 

В  целом,  государственную  поддержку  промышленного  предпринимательства  можно оценить по следующим показателям:
-  Расходы  консолидированного  бюджета  на  реализацию  государственной поддержки промышленного предпринимательства в регионе в расчете на одного жителя;

-  Доля  промышленных  предприятий,  получивших  поддержку  в  рамках  реализации государственных программ развития субъектов промышленного предпринимательства, в общем количестве промышленных предприятий в регионе;

-  Объем  поручительств  и  гарантий  фондов  поддержки,  специализированных гарантийных  фондов,  выданных  малым  предприятиям,  в  расчете  на  одно малое предприятие;

- Доля промышленных предприятий, пользующихся льготной арендой;

- Доля промышленных предприятий,  реализовавших преимущественное право на выкуп помещений;

-  Доля  государственных  и  муниципальных  закупок  у  субъектов промышленного предпринимательства; 

-  Удельное  число  проверок  (плановых  и  внеплановых)  на  одно малое предприятие;

- Соотношение плановых и внеплановых проверок.

В рамках оценки результативности промышленной политики в отношении промышленного предпринимательства,  следует  оценивать  указанные  показатели  для  промышленных предприятий, чья деятельность относится к сфере «обрабатывающие производства». 

Промышленную  политику  в  отношении  промышленного  предпринимательства необходимо  оценивать  на  предмет  ее  комплексности,  т.е.  реализации  в  регионе наиболее  полного  набора  мер,  ориентированных  на  поддержку  промышленного производственного  бизнеса.  Система  региональной  поддержки  промышленного производственного бизнеса должна включать следующие направления:

- поддержка производителей инновационной продукции, венчурного бизнеса;

- поддержка и развитие кооперации крупного и промышленного бизнеса;

- поддержка промышленных и инновационных кластеров;

- создание промышленных и технопарков;

-  компенсация  затрат,  связанных  с  приобретением  оборудования  в  целях модернизации производства;

- субсидирование лизинга;

-  субсидирование  части  затрат  на  приобретение  оборудования  и  на  уплату процентов по инвестиционным кредитам;

- субсидирование  части  затрат  на  технологическое  присоединение  к  объектам электросетевого  хозяйства,  части  затрат  на  повышение  энергоэффективности производства.
Необходимо определить, существуют ли и в каком виде указанные направления поддержки промышленного производственного бизнеса в регионе. 

Далее,  для  каждого  инструмента  государственной  поддержки  промышленного предпринимательства  необходимо  оценить  эффект.  Он  выражается  в  объемных, денежных  показателях,  количестве  поддержанных  предприятий,  проектов,  созданных объектов инфраструктуры и так далее. То есть, например, для инструмента «льготные инвестиционные  кредиты»  –  сколько,  на  какую  сумму  было  выдано  за  год производственным предприятиям.
Несмотря  на  общую  положительную  динамику,  в  ближайшие  годы,  по  мнению экспертов,  высоких  темпов  роста  промышленного  предпринимательства  ждать  не  следует. 

Кроме того, по ряду показателей эффективность деятельности промышленных предприятий не увеличивается. Так, мала их доля в объеме прибыли и инвестиций всех предприятия области,  очень  низкой  остается  инновационная  активность  промышленных  предприятий.  При росте количества промышленных предприятий стоит вопрос об их качестве. По нашему мнению, те  факторы,  по  которым  сегодня  оценивается  результативность  и  эффективность промышленного  бизнеса  –  количественные  показатели,  указанные  выше  –  являются недостаточными.  Необходим  качественный  анализ.  Для  правильного  понимания перспектив  промышленных  форм  хозяйствования  в  регионе  и  формирования  инструментов  их поддержки  важна  правильная  оценка  такого  качественного  фактора,  как  степень зрелости промышленного бизнеса. Важность этого фактора в том, что осуществляемая политика поддержки  должна  быть  перспективной,  но  не  должна  значительно  опережать  ту реальную  стадию  развития  (зрелости)  промышленного  предпринимательства,  на  которой  он находится.

Таким  образом,  методика  оценки  эффективности  государственной промышленной  политики  в  сфере  промышленного  предпринимательства  имеет  свои особенности, учитывающие специфику промышленного бизнеса и инструментов его поддержки. 

Она  должна  включать,  по  нашему  мнению,  несколько  блоков:  оценка  показателей развития  промышленного  бизнеса  в  обрабатывающих  производствах  на  территории  региона;
- оценка конкурентоспособности предприятий указанного сектора, на повышение которой направлена  промышленная  политика;  
- оценка  институциональной  среды, способствующей развитию промышленного предпринимательства и формируемой в результате реализации промышленной политики, – на базе институциональных контуров; 
- а также оценка  эффекта  от  реализации  отдельных  инструментов  промышленной  политики  в области поддержки промышленного предпринимательства.
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