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ПОНЯТИЕ И УСЛОВИЯ ДОГОВОРА ФАКТОРИНГА

Факторинг не новая услуга на белорусском рынке, в настоящее время рынок услуг факторинга продолжает развиваться, что вызвано увеличением количества клиентов, осознавших выгоды использования факторинга и его преимущества перед другими финансовыми инструментами.

Основная задача факторинга – обеспечить такую систему взаимоотношений с покупателями, при которой поставщик мог бы предоставлять конкурентные отсрочки платежа своим клиентам, не испытывая при этом дефицита в оборотных средствах. Это возможно благодаря досрочному финансированию поставок с отсрочкой платежа банком-фактором в удобном для поставщика режиме.

По договору финансирования под уступку денежного требования (факторинга) одна сторона (фактор) – банк или небанковская кредитно-финансовая организация обязуется другой стороне (кредитору) вступить в денежное обязательство между кредитором и должником на стороне кредитора путем выплаты кредитору суммы денежного обязательства должника с дисконтом. Под дисконтом понимается разница между суммой денежного обязательства должника и суммой, выплачиваемой фактором кредитору. Размер дисконта, способ его расчета и порядок уплаты определяются в договоре факторинга. Условиями договора факторинга дополнительно могут быть предусмотрены иные виды вознаграждения, взимаемого фактором, за предоставление кредитору других финансовых услуг, связанных с денежными требованиями, являющимися предметом уступки (ст. 153 Банковского кодекса Республики Беларусь) [1].
Можно дать следующее упрощенное определение факторинга: это предоставление банком-фактором краткосрочного финансирования клиенту –поставщику путем перечисления денежных средств на его расчетный (текущий) счет с дальнейшим погашением возникшей задолженности за счет уступки банку-фактору денежных поступлений от продукции (товаров), которые клиент отгрузил покупателям.
Относительно места факторинга в системе договоров единства мнений нет. Факторинг – это сложное правовое явление, которое объединяет в себе отношения кредита, уступки требования, поручения. По сути, все возможные варианты факторинга, допускаемые белорусским законодательством, сводятся к двум типам:

1. Факторинг по типу кредитной операции под обеспечение дебиторской задолженности. Кредитом является сумма финансирования, предоставленного фактором, а уступка права требования к покупателю рассматривается в качестве способа обеспечения его возврата. Как правило, это факторинг с правом регресса, то есть кредитные риски несет продавец.

2. Факторинг как купля-продажа дебиторской задолженности, когда фактор покупает право требования к покупателю (аналогия с учетом векселя). В отличие от первого типа факторинга второй скорее не активная, а посредническая банковская операция. Наличие или отсутствие у фактора права регресса определяется условиями договора (принимает ли продавец на себя поручительство за покупателя либо нет).

Если денежное требование к должнику было уступлено кредитором в целях обеспечения исполнения его обязательств перед фактором и иное не предусмотрено договором факторинга, фактор обязан представить кредитору отчет и передать ему уплаченную должником сумму денежного обязательства в части, превышающей обеспеченную уступкой требования сумму обязательств кредитора перед фактором.
Несмотря на регулирование данного вопроса в необходимом объеме в законодательных актах, специалисты, непосредственно занимающиеся факторингом, отмечают, что в Беларуси в недостаточной степени регламентированы  эти правоотношения на уровне подзаконных актов, что иногда вызывает вопросы в правоприменительной практике. И в месте с тем, такая ситуация открывает этому виду операций широкие перспективы ввиду минимального количества ограничений.

Основой осуществления факторинговых операций является договор факторинга.

Договору факторинга, в обязательном порядке, будут свойственны следующие черты:

- в качестве сторон договора факторинга выступают: поставщик товаров (работ, услуг) с одной стороны, и специализированная организация (банк) – с другой;

- договор факторинга всегда является возмездным, так как фактор приобретает право требования с определенной выгодой для себя (дисконтом);

- договор факторинга всегда является двусторонним в силу того, что поставщик передает или обязуется передать денежное требование, а фактор обязуется выплатить за это поставщику определенную денежную сумму;

- предметом факторинга являются лишь денежные обязательства, вытекающие из договора купли-продажи (мены) или подряда (возмездного оказания услуг);

- факторинг, как правило, является длящимся договором. То есть объектом договора факторинга, зачастую является передача задолженностей покупателей (заказчиков) перед поставщиком по мере их появления;

- основанием передачи требования при факторинге является договор купли-продажи, подтверждающий право требования.

При решении вопроса, будет ли банк заключать договор о факторинговом обслуживании, необходимо получить следующую информацию:

- производит ли поставщик товары или оказывает услуги, пользующиеся спросом и высокого ли они качества;

- причины нехватки оборотных денежных средств: из-за несвоевременного погашения долгов дебиторами, либо недостаточного уровня прибыли вследствие чрезмерных товарных запасов и др.;

- квалификацию управленческого персонала;

- налажен ли внутренний контроль.
 В общем виде требования фактора к кредитору включают следующие аспекты:

- положительная кредитная история;

- положительная деловая репутация;

- отсутствие задолженности по налогам и иным платежам;

- отсутствие фактов привлечения к уголовной ответственности за экономические правонарушения учредителей, руководителей и главного бухгалтера.
Погашение задолженности по договору факторинга должно осуществляться с соблюдением сроков, предусмотренных договором факторинга. Должник обязан произвести платеж фактору при условии, что он получил от кредитора либо от фактора письменное уведомление об уступке денежного требования, в котором определено подлежащее исполнению денежное требование, а также указано лицо, которому должен быть произведен платеж [2, с. 57]. Если соответствующего уведомление должник не получал, исполнение должником обязательств кредитору будет признано надлежащим исполнением.
Следует отметить, что банки предпочитают оказывать услугу по финансированию под уступку денежного требования кредиторам, находящиеся на расчётно-кассовом обслуживании в данном банке.

Также одной из особенностей факторинга, является обеспечение данной сделки. Обеспечением исполнения обязательств может быть движимое и недвижимое имущество, принадлежащее залогодателю на праве собственности (товары в обороте, оборудование и другие основные средства, транспортные средства, здания, сооружения и т.п.), гарантийный депозит денег, поручительство другого юридического лица, залог имущества третьего лица, неустойка. Наиболее распространенным способом обеспечения является залог, что создает некоторые неудобства кредиторам.

По своей природе договор факторинга является своеобразным сочетанием кредитного договора (предоставление финансирования) и договора о предоставлении услуг. К договору факторинга могут субсидиарно применяться нормы Гражданского кодекса Республики Беларусь об уступке требования, если в этом возникает потребность (пробелы в регулировании факторинговых отношений) и если нормы об уступке не противоречат существу правоотношений, сложившихся между сторонами в рамках договора факторинга [3, с. 795].
Стоит отметить, что все заключаемые договоры факторинга сопровождаются индивидуальным подходом  банка к клиенту. Сумма дисконта и срок финансирования устанавливаются в каждом конкретном случае индивидуально.

Таким образом, значение факторинга состоит в том, что клиент, не дожидаясь, пока наступит срок платежа его должника или пока сможет реально уплатить долг, получает эти денежные средства от фактора. Тем самым клиенту предоставляется возможность направить полученные денежные средства на цели своей деятельности, выигрывая во времени, что, в свою очередь, ведет к повышению рентабельности предпринимательской деятельности, наиболее эффективному использованию капитала. Заинтересованность фактора в данном договоре проявляется в том, что он, имея свободные средства, финансирует клиента, получая за это вознаграждение.

Также следует отметить, что в главе 19 Банковского кодекса Республики Беларусь существенные условия договора факторинга закреплены не четко. Судебная практика в качестве таких существенных условий называет предмет договора, цену договора и вознаграждение финансового агента. Стороны договора факторинга не всегда оговаривают все эти условия. Такая неурегулированность положений о факторинге ведет к тому, что участники рынка редко используют договор факторинга.
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