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ПРОБЛЕМЫ СТИМУЛИРОВАНИЯ ИНВЕСТИЦИОННЫХ ПРОЦЕССОВ ДЛЯ МАЛЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ УКРАИНЫ


Инвестиции играют одну из ключевых ролей в развитии малого бизнеса. Для новых коммерческих проектов - это, в первую очередь, один из основных источников прибыли, который является основой для реализации стратегических целей. Инвестиционные вложения обеспечивают простую и быструю возможность расширения фондов предприятия, а так же способствуют реализации задач среднесрочного и долгосрочного планирования деятельности предприятия. Так же инвестиции внутри страны стимулирует развитие инвестиционной инфраструктуры, что в свою очередь, снижает степень риска инвестиционных вложений, облегчает привлечение дополнительных инвестиций, аккумулируя финансовыми ресурсами, а это в свою очередь приводит к повышению уровня доверия иностранных инвесторов


Одной из главных проблем препятствующих развитию малого предпринимательства в Украине является недостаточность ресурсов. Ввиду ограниченности ресурсов внутри предприятия, малым предпринимателям необходимо искать финансирование во внешней среде. Виды финансирования, которые доступны малому бизнесу – кредиты (коммерческих банков и фондов, льготные кредиты за счет средств бюджета), целевое бюджетное финансирование, прямое и целевое субсидирование, лизинг, предоставление гарантий, страхование, франчайзинг. Финансирование со стороны коммерческих банков для многих предприятий малого бизнеса, не доступно ввиду высоких процентных ставок, а также низкой инвестиционной привлекательности молодых предпринимателей. Малый бизнес в Украине сейчас практически полностью лишен возможности взять кредит или привлечь капиталовложения, поэтому предприниматель вынужден рассчитывать только на собственные силы.


Следует отметить вклад в научную разработку отдельных теоретических и методологических аспектов управления инвестиционным процессом на микроуровне, а так же решения проблем инвестиционной непривлекательности малых предприятий таких ученых, как: С.Валдайцев, Н.Герасимчук, Б.Губский В.Макаров, Г.Клейнер. Однако инвестиционный процесс находится в постоянном развитии, и ежедневно усложняет свою структуру и сталкивается с множеством проблем под влиянием факторов внешнего и внутреннего характера, и потому нуждается в дополнительном исследовании.

Целью работы является рассмотрение основных проблем инвестиционной деятельности малого предпринимательства Украины и анализ путей их решения. 

Исследователи выделяют следующие положительные эффекты от привлечения иностранных инвестиций:
· Во-первых, иностранные инвестиции являются стабильным источником финансирования. Постоянный приток прямых инвестиций обеспечивает непрерывное и самое простое поступление капитала в экономику принимающей страны, что увеличивает её производственные способности и влияет на накопление капитала.

· Во-вторых, вложение капитала в экономику другой страны несет собой передачу технологий, управленческих навыков, обмен опытом. Промышленные технологии получают своё развитие на территории принимающей страны, повышает уровень её технологического развития.

· В-третьих, инвестирование иностранного капитала также повышает конкурентоспособность принимающей страны. Поток инвестиций, как было сказано ранее, повышает производительность, а также качество выпускаемой продукции, что влияет на конкурентоспособность выпускаемой продукции, выводит её на международный уровень, то есть расширяет связи с внешними рынками.

В основу исследования факторов, определяющих инвестиционную привлекательность предприятий, потенциальных исполнителей контрактов (ПИК) на поставки экспортной продукции, положим механизм привлечения инвестиционных ресурсов. Привлекаемые ресурсы состоят из: 

· акционерного капитала;  

· ссудного капитала; 

· кредиторской задолженности;

· реинвестируемой прибыли и фондов. 

Акционерный капитал ("чистая стоимость","капитал акционеров") – это чистая стоимость компании, то есть это та сумма которая останется после выплаты всех долгов предприятия. Остаток дает представление о пропорции компании, которая принадлежит акционерам, системе финансирования через обычные и привилегированные акции. Ссудный капитал - это тот капитал, владелец которого передает, а точнее — продает заемщику право на его временное использование (например, по законодательству большинства стран товары, полученные на условиях непогашенного коммерческого кредита и находящиеся на складе обанкротившегося заемщика, не подлежат реализации в общем порядке, а возвращаются кредитору без учета очередности его финансовых требований). Кредиторская задолженность это задолженность предприятия, перед другими лицами, которую этот субъект обязан погасить.

Кредиторская задолженность возникает в случае, если дата поступления услуг (работ, товаров, материалов и т. д.) не совпадает с датой их фактической оплаты. Реинвестируемая прибыль это чаще всего является основным источником пополнения средств компании, используемых как для расширения текущей деятельности, так и для участия в новых инвестиционных проектах.

Как правило, модель привлечения этих ресурсов заключается в следующем. Предприятие, в целях привлечения ресурсов выходит на ссудный рынок капиталов, на котором происходит кругооборот предлагаемых к размещению ресурсов. Поскольку объем предлагаемых ресурсов, обычно, меньше чем объем спроса на них, непредотвратимо возникает конкурентная борьба за самые дешевые ресурсы, в которой определяющую роль играют потенциальные инвесторы. Поэтому при утверждении решения об объекте инвестиций, инвесторы сравнивают потенциальные объекты, а так же  вложения средств, изучают их инвестиционную привлекательность и проводят технико-экономическое обоснование инвестиционных проектов, в том числе по созданию экспортной продукции. Рассмотрим факторы, принимаемые во внимание инвестором при выборе инвестиционных проектов:


Производственно-технологические факторы напрямую связаны с возможностью ПИК выполнить разработку, а так же обеспечивать производство продукции военного назначения. В их основе лежат производительность труда и уровень развития производства, используемых технологий и т.д., которые в конечном счете находят свое воплощение в системе обеспечения качества. Ресурсные факторы характеризуют такие аспекты, как экономическое состояние предприятия (обеспеченность финансовыми ресурсами и т.д.), наличие комплекса ресурсов, необходимых для функционирования производства (сырье, энергия, интеллектуальная собственность и т.д.) и степень эффективности использования этих ресурсов (издержки производства, цены и т.д.). Основными видами ресурсов, которые определяют инвестиционную привлекательность того или иного предприятия являются финансовые ресурсы, достаточность которых свидетельствует о высоких возможностях по реализации инвестиционных проектов. Институциональные факторы определяют эффективность применения рыночных механизмов для повышения экономической отдачи от инвестиций , а также возможность оперативного создания необходимой кооперации соисполнителей с применением рыночных инструментов. При исследовании институциональных факторов нужно учитывать организационно-правовую форму, особенности функционирования и правового статуса ПИК различных организационно-правовых форм и специфику их органов управления. Все это предопределяет возможность реального участия инвестора в деятельности предприятия, а также позволяет повысить уровень реализуемости инвестиционного проекта. 


Нормативно-правовые факторы, прежде всего, определяют легитимность деятельности предприятия, и степень его открытости, а также правовую чистоту заключаемых им сделок. В этом плане важными характеристиками являются: 

· сведения об изменениях в наименовании и организационно-правовой форме предприятия; 

· сведения о государственной регистрации; 

· структура органов управления и распределение обязанностей между ними; 

· существенные договоры и обязательства предприятия (корпорации) и др. 

Важной характеристикой является пакет лицензий, который имеется у потенциального исполнителя контракта.

Инфраструктурные факторы в настоящее время начинают играть все большую роль. Это связано прежде всего с неизбежно повышающейся долей затрат на транспортное обслуживание, энергоносители, сырье и материалы. Поэтому важно, чтобы  близко ко всем основным источникам сырья, потребителям продукции. Экспортный потенциал предприятия позволяет сравнить потенциальную емкость мирового рынка экспортируемой продукции, производимой данным предприятием, с объемом выпускаемой продукции этим предприятием в рассматриваемый период времени. Такое сравнение дает возможность потенциальному инвестору рассчитывать инвестиционную привлекательность предприятия, прогнозировать продвижение выпускаемой им продукции на мировые рынки. Деловая репутация является одним из обобщающих факторов, определяющих инвестиционную привлекательность предприятия-исполнителя контрактов. Этот фактор по существу характеризует предысторию экономической деятельности предприятия, устойчивость его имиджа. Если за предприятием закрепилась устойчивая репутация надежного партнера, то это является залогом его добропорядочного поведения в будущем. Как правило, основным источником информации о деловой репутации предприятия являются средства массовой информации. И все же к анализу сведений из средств массовой информации нужно подходить осторожно, поскольку существуют "белый" и "черный пиар". Рассмотренные факторы, и также ряд других, характеризующих инвестиционную привлекательность предприятия, учитываемых инвестиционным посредником при выборе исполнителей инвестиционных проектов не зависят от того, кто выступает инициатором инвестиционного проекта, и все же распределение этих факторов по степени значимости при этом меняется.


Момент принятия решения инвестировать очень важен и сложен одновременно, при его осуществление необходимо учитывать интересы двух сторон, но на данный момент инвестиционная деятельность находится в кризисном состоянии. Направлением в сторону решения проблемы может стать оживление экономики, постепенный выход из кризиса, создание производства, и способного предотвратить подобные явления требуют осуществление комплекса мер. Чтобы запустить механизм такого подъема, необходимо всестороннее стимулирование малого бизнеса.
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