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СТРАХОВАНИЕ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКИХ РИСКОВ, ПРОБЛЕМЫ И ПУТИ ИХ РЕШЕНИЯ

 Устойчивый рост экономики Республики Узбекистан и благосостояние его населения в решающей степени зависят от способности реального сектора динамично осваивать накопленный интеллектуальный и технологический потенциал на основе эффективного использования имеющихся ресурсов. Поскольку наиболее динамично развивающимся элементом реального сектора экономики становится малый бизнес и частное предпринимательство, то безусловной задачей является поддержание и создание благоприятных условий для дальнейшего и стабильного развития малого бизнеса и частного предпринимательства. 
Как показывает практика, малые предприятия в состоянии справиться самостоятельно только с небольшими убытками, но в случае возникновения значительных финансовых потерь, это попросту приводит к банкротству деятельности предпринимателей. Малый и средний бизнес является экономически не стабильными хозяйствующими субъектами, и в сегодняшних экономических условиях они постоянно балансирует на грани риска. Итак, объективно возникает потребность малого предприятия и предпринимателей в страховании своего имущества и других имущественных интересов. Однако страховые компании иногда предлагают недопустимые для предпринимательства страховые услуги. Страховые тарифы, установленные страховщиками, очень высоки, и в результате предприятия малого бизнеса практически «выпадают» из сферы страхования[footnoteRef:2]. [2:  Под редакцией Г.В.Черновой. Страхование: экономика, организация, управления: Учебник.– М.:Экономика, 2010г.
 ] 

Следовательно, в сфере малого предпринимательства страхование – это основная необходимость, однако уровень охвата этой категории предприятий остается еще очень низким на территории Республики Узбекистан.
Таким образом, путем повышения эффективного использования механизма страховой защиты, можно обеспечить стабильное развитие малого бизнеса и частного предпринимательства, что требует определенного наличия научно-практической базы на отечественном страховом рынке. 
В этой связи, необходимо знать, насколько уязвим сегодня малый бизнес и частное предпринимательство? Ведь зачастую, предприниматели в сегодняшних экономических условиях постоянно балансирует на грани риска. Следовательно, предпринимательство, это такая деятельность, которая всегда сопряжена с факторами риска, и предпринимательства без риска не бывает.
Для этого, необходимо выявить сущность предпринимательского риска. Под предпринимательским риском понимается риск, возникающий при любых видах предпринимательской деятельности, связанных с производством продукции, товаров и услуг, их реализацией; товарно-денежными и финансовыми операциями; коммерцией, а также осуществлением научно-технических проектов. В рассматриваемых видах деятельности приходится иметь дело с использованием материальных, трудовых, финансовых, информационных (интеллектуальных) ресурсов, так что риск связан с угрозой полной или частичной потери этих ресурсов. В итоге предпринимательский риск характеризуется как опасность потенциально возможной, вероятной потери ресурсов или недополучения доходов по сравнению с вариантом, рассчитанным на рациональное использование ресурсов в данном виде предпринимательской деятельности. Иначе говоря, риск есть угроза того, что предприниматель понесет потери в виде дополнительных расходов сверх предусмотренных прогнозом, программой его действий, либо получит доходы ниже тех, на которые он рассчитывал.
В целом обеспечение страховой защиты для частного и малого предпринимательства строится на основе количественного определения размера возможного ущерба и вероятности наступления страхового случая. При заключении договора важно определить, какое страхование для предпринимателя выгодно. Страхование может быть от конкретного риска (отдельным), комбинированным и комплексным. Отдельное страхование предусматривает одноразовые страховые услуги по перечню, который стандартно предлагают отечественные страховщики. Традиционный подход, однако, не обеспечивает качественную защиту всех потребностей частного и малого предпринимательства. Более того, продвигать страховые продукты по отдельности представителям малого бизнеса будет не эффективно, так как, на современном этапе отечественного страхового рынка это малоэффективно. В страховом рынке остро не хватает специалистов, которые могли бы заниматься страхованием рисков частного и малого предпринимательства. По причине отсутствия таких специалистов, без существенных изменений страхование и предпринимательство еще долго не будут взаимодействовать. 
В связи с этим, страховым компаниям необходимо разработать приемлемый страховой пакет, который предоставил бы предпринимателям базовую защиту от наиболее широко распространённых рисков, возникающих в предпринимательской деятельности. 
Первостепенным образом, на базе уже разработанных типовых правил страхования предпринимательских рисков, страховым необходимо создать комплексный страховой продукт для сферы малого бизнеса. В основе комплексного страхования должно быть тщательное исследование рисков, которым может быть подвержен бизнес предпринимателя. Результат этой работы – формирование профиля рисков с их точным перечислением и определением приоритетов. В следствии этого нужно выбрать самые базовые и существенные предпринимательские риски. Как пример, основываясь на зарубежный опыт, можно объединить в одном стандартном договоре следующие общие предпринимательские риски:
· Имущественное страхование зданий и имуществ, принадлежающие субъектам предпринимательства.
· Страхование от перерывов, которая возмещает потерю дохода возникшее вследствие огня или другой катастрофы, которая нарушает деятельность бизнеса. 
· Страхование ответственности, которая покрывает юридическую ответственность деятельности предпринимателя за причиненный ущерб третьим лицам. Ответственность может быть в виде вреда - результат действий или упущений предпринимателя или его работников возникших в процессе деловой активности, которые вызвали телесное повреждение или материальный ущерб из-за дефектных продуктов, дефектных установок и ошибок в оказанных услугах.
Создав такую комплексную программу по страхованию рисков частного и малого предпринимательства, на практике, это значительным образом позволит снизить стоимость страхования, упростит процедуру андеррайтинга и позволит снизить устанавливаемый тариф. Готовый стандартный договор, разработанный для комплексного страхования рисков частного и малого предпринимательства исключит необходимость привлечения высококвалифицированных специалистов, позволяя рядовым андеррайтерам и агентам заниматься данной страховкой. 
Одновременно с созданием комплексной программы по страхованию рисков частного и малого предпринимательства необходимо составить перечень мероприятий, существенно уменьшающих вероятность наступления неблагоприятных событий. При их выполнении также сократится стоимость договора страхования. Также, специалисты страховых организаций должны активно консультировать своих клиентов по понижению вероятности реализации тех или иных предпринимательских рисков. Это позволит повысить доверие к страховому бизнесу и расширит спектр услуг страховщика. 
Стоит отметить что, в отдельности разработанный комплексный продукт может быть не достаточным для успешного приобретения многими субъектами предпринимательства данной комплексной страховки. Нельзя игнорировать тот факт, что до сих пор страховая культура на территории нашей республики находиться на очень низком уровне среди большего круга населения. Это означает что, добровольно готовых предпринимателей застраховать свой бизнес путем получения комплексной страховой защиты будет не совсем много. Следовательно, необходим стимулирующий механизм по привлечению субъектов предпринимательства в сферу страхования за счет комплексного страхового продукта, сформированного специально для малых предприятий.
Выходом в данном случае является международный опыт развивающихся стран, где правительство пошло навстречу малому бизнесу и страховым компаниям. За рубежом существуют государственные программы, которые позволяют осуществлять льготное страхование малого бизнеса, то есть данный вид страхования субсидируется через фонды по поддержки развития малого предпринимательства. Созданные фонды, компенсирует страховым компаниям полностью или часть уплачиваемой страховой премии предпринимателями, что позволяет снижать расходы предпринимателей при страховании своего бизнеса, а также дает возможность страховым компаниям получать достаточные страховые премии при страховании субъектов предпринимательства. В результате, данный механизм мотивирует страховщиков страховать, а предпринимателей не действовать на собственный риск и страх. 
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